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CASES

>>> A LOREAN

A Lorean é uma agéncia de negécios que realiza

todos os trabalhos pautadas por 3 grandes pilares:

Ha mais de 6 anos no mercado,

construimos cases de branding, performance, redes
sociais em segmentos como: industria, gastronomia,

tecnologia, transportes, saude e varejo.
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CASE

TODO AN INCOMM (varejo)




OBJETIVOS DO PROJETO

L

Padronizar o discurso
comercial da marca no

CASES

meio digital;

Langar e divulgar o Gerar demanda Aumentar a geragao
e-commerce de qualificada para os de leads para a
cartao-presente produtos da marca; vertical de varejo.

corporativo;
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SOBRE O CLIENTE

A Todo é uma startup de tecnologia que cria solucdes em lista de presente e gift card para o
varejo. Em 2020 iniciou a relagdo com a Lorean para aumentar a captacao de leads para o varejo
e apoiar acoes comerciais da marca.

Produto
Solucéo de Cartao-presente para o varejo

Publico-alvo: Gerentes de marketing, comerciais, produtos e CEQ's de grandes e médios
varejistas do Brasil.

Jornada de compra: Uma venda pode levar de 3 a 12 meses para acontecer devido a
. complexidade dos projetos
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ESTRATEGIA

FLUXO 1 - Arrumar a casa

FLUXO 2 - Manutengéo e melhorias

. £ | ‘ L» Campanhas por geolocalizagao - Sul e Sudeste do Brasil
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CANAIS DE ATUACAO
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RESULTADOS



RESULTADOS

87.335

Acessos ao site

+120

Oportunidades de negdcios

+15

Vendas Geradas entre médios e
grandes varejistas

+350k

Gerado de receita

Periodo
Mar - Dez 2020

LOREAN



CONSIDERAGOES

Um projeto desafiador, pois além de ter um publico nichado e de dificil
acesso, ainda tivemos a interferéncia da pandemia que iniciou em 15
de marcgo de 2020.

O resultado conquistado so foi possivel devido a uma estratégia
direcionada a fundo de funil para mostrar a Todo a publicos que
estavam em busca de solugao de vendas no varejo.

Por fim, o resultado no mercado foi tdo expressivo que em conjunto de
outras a¢des de marketing, ao final de 2020 a Todo foi adquirida pela
multinacional InComm Payments.
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CASES

PLUS FINAL

Ao final do ano de 2020, devido a estrutura e
experiéncia no website institucional da Todo, foi
aprovado a criacdo de um novo website para
transmitir ao mercado o tamanho da empresa.

Projeto este que foi planejado e executado pelo
time da Lorean.

Atualmente o cliente continua até hoje na casa.

https://todoincomm.com/

Xtodo

Home Solugoes »

Somos especialistas em montar
e operar o cartdo presente
e listas de presentes

de grandes varejistas.

Sobre Conteldos v Contato

4

It

Vocé esta em boa companhia
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CASE

TELEGESTAO




OBJETIVOS DO PROJETO

Reposicionar a marca Criar um padrao Transmitir ao Modernizar a
no mercado; visual condizente mercado o novo estratégia de
ao momento de posicionamento; marketing da

mercado; empresa.
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SOBRE O CLIENTE

A TeleGestao dedica-se ha mais de 20 anos ao desafio de gerir grandes e diferentes volumes de
informacades, de dificil e dispendioso controle por parte das empresas.

Em 2017 buscou na Lorean a sua imersao no marketing digital, mas alinhada a um
reposicionamento como negocio de tecnologia. Afinal, um dos principais problemas era que as
empresas nao conseguiam ter a dimensao de tudo que a TeleGestao oferecia ao mercado.

Produtos

Gestao de Telecom
Auditoria de telecom
Bl Telecom
Tarifacao

MDM

Outsourcing telecom
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ESTRATEGIA

FLUXO 1 - Arrumar a casa

FLUXO 2 - Manutengéo e melhorias
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POSICIONAMENTO

Por se tratar de uma empresa de tecnologia, que por meio das solucdes de gestao de telecom,
encontramos na pesquisa com clientes e colaboradores os seguintes destaques:

- Inovacao

- Gestao de dados

- Gestao de ferramentas

- Controle de informagdes
- Dados

- Atendimento

RESULTADO

Posicionamento que transmita Inovagéo em Gestao
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—

TeleGestao

INOVAGAO EM GESTAO

Logo antiga Nova logo
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NOSSAS SOLUCOES

- CASES DA TELEGESTAO

TELECOM :
PAQUETA r L1 Iegrand embratec

A companhia atingiu reducado de 0 grupo obteve redugao de A empresa obteve economia superior a

Tl

46% 30% Imilhdo

em gastos de telecom com da em despesas de telecom com a em despesas de telecom, com o

implantacao das solugdes adogdo das solugdes Gestao de pacote de solugdes Gestdo de Telecom,
Gestao de Telecom, Tarifacao, Telecom, Auditoria, Bl e SGTC. Tarifagao, Auditoria, Bl e SGTC.
Auditoria, Bl e SGTC.

BPO DE
PAGAMENTOS/
CONTROLE

DE CONTAS

APRES. INSTITUCIONAL
[CONES SERVIGOS
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LOGO

[ TeleGestao

INOVACAO
§ GESTAO

VOCE ESTA EM BOA COMPANHIA!

BT @ o0}
® Torvs <[> =

SITE INSTITUCIONAL
https://telegestao.com.br/
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ADESIVO LOGO
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CONSIDERAGOES

O projeto foi um dos primeiros cases da Lorean e trouxe desafios
complexos, devido aos problemas de posicionamento da marca e o tempo
que ela estava no mercado (ha 15 anos na época).

O maior desafio passava por comunicar 0 que ha por tras das solugoes de
telecom e so foi possivel com o cruzamento de informacoes entre clientes e
colaboradores. Dessa forma, definimos o posicionamento como inovagao
em gestao.

Em paralelo foram refeitos todos os materiais da marca assim como a
insercao da empresa em canais digitais como:

Site, Linkedin, fluxo de e-mail marketing e anuncios no Google Ads.

Por fim, é valido destacar que essa relagdo que iniciou em 2017 e se
estende ate 2023.

| LOREAN



CASE

ZIFT CARD




OBJETIVOS DO PROJETO

Desenvolver website Criar a estratégia de Tornar o produto Gerar vendas para o
institucional da marca; performance conhecido; consumidor final.
da marca;

| LOREAN



SOBRE O CLIENTE

O Zift Cards € um projeto que faz parte do portfdlio de produtos da Todo InComm. O Zift é o
primeiro cartdo-presente multimarcas do Brasil que € encontrado em todas as lojas do Grupo
Pao de Acucar nas regides de SP e RJ. Ambas capitais.

Como a Lorean ja atua na vertical varejo e cartdo-presente corporativo, foi a escolhida para
liderar a performance deste projeto.

Produto
Cartao-presente multimarca

Publico-alvo: Publico A e B que costumam presentear pessoas de formas criativas, localizadas
. na regidao de Sdo Paulo e Rio de Janeiro capital.

| LOREAN



ESTRATEGIA

FLUXO 1 - Criar Pilares da marca

FLUXO 2 - Performance

. £ | L»Campanhas‘por geolocalizagao - Inicialmente SP e depois RJ
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CANAIS

* Criado e executado plano de agdo para midia em: |
& @ ® $6

Google Search Google Display YouTube Facebook,
Instagram e
Tiktok
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#novidade

Presenteie quem vocé ama
comum zilhdo de oportunidades:
° conhega o Zift Card! Para acertar no

presente e surpreender:
- Zift Card é aresposta.

Cliquenolinke -
conhegamaissobre
o cartdo-presente

multimarcas!
aift.
! Japensouemdarpara
s . alguém um cartao-presente ;.”fo‘/édadde L
- . 2 ift Card: varias
DesenVOIVldO +40 multimarcas? e marcas emum sé
- . 7 g Clique aqui para conhecer o Zift Card. 7.4 cartao-presente.
anuncios para as midias

Clique aquie saiba
como comprar!

2ift.

Tracking website .
Cartao-presente

+ 3 e-commerce multimarcas: por que
escolher o Zift Card?

H[d
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WEBSITE

O projeto de website foi desenvolvido em um
prazo de 60 dias com foco em explicar ao
consumidor  final  como  funciona o
cartao-presente multimarcas.

Como o Zift pode ser comprado online, o site
tem como objetivo explicar o produto para
convencer O uUsuario a comprar O
cartao-presente.

https://zift.cards/

MODA & ESTILO

ZIFT CARD

LOREAN



RESULTADOS

OVERVIEW ZIFT CARDS

\'l

©

2.479.760

Pessoas alcangadas

687.997

Pessoas engajadas
(interagdes com anuncios)

==
31 mil

acessos ao site,
via midia paga

l/
-

5.490.358

Visualizagbes de anuncios

&

23 mil

Acessos totais
ao site
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RESULTADOS

2.100

Inicializagdes de compras
(site > e-commerce)

949

Carrinhos de compra criados

468

ol | 1 || 4 || 4=

Carrinhos de compra abandonados
(valor aproximado)

386

Vendas realizadas

%
+60k

Receita gerada
Em 5 meses

LOREAN
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CONSIDERAGOES

O Zift € um projeto atipico pela complexidade de comunicar um novo
produto ao mercado, com tempo curto de execucdo e uma entrega de
valor muito grande na ponta para o consumidor final.

A nossa participacao na construgdo e execugao na estratégia do
website e performance foram fundamentais para uma melhor
compreensdo do todo da marca e criar desde o inicio estruturas de
comunicacgao capazes de comunicar de forma correta o produto ao
publico-alvo

O projeto iniciou em dezembro de 2022, mas com a performance
comegando a partir de 2023. Com base nos resultados coletados até
maio, ja é considerado um case, visto o valor de receita gerada, no
periodo de 3 meses e com o0s investimentos destinados.

LOREAN



CASE

MEDICINA E SEGURANCA
DO TRABALHO




CASES

OBJETIVOS DO PROJETO

L

Desenvolver uma
unidade de
comunicagao visual
para empresa;

> D> D>

Replicar o padrao Aplicar amarca o
de comunicagao tom visual de
visual em todos os modernidade.

pontos de contato;

LOREAN



SOBRE O CLIENTE

A Ativia Medicina e Seguranca do Trabalho é uma das referéncias do Sul do pais em agilidade e
qualidade na saude e seguranca do trabalho.

Ha mais de 10 anos no mercado a Ativa possui mais de 1.000 clinicas credenciadas em todo o
Brasil e é reconhecida como a maior especialista no Rio Grande do Sul.

CASES
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ESTRATEGIA

FLUXO 1 - Padrao da marca

FLUXO 2 - Desdobramentos
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TRAVAS & DIFICULDADES

Em um periodo curto (menos de 45 dias), tivemos o desafio de
replicar a identidade visual para um evento com
desdobramentos como stand e materiais de apoio comercial.
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CRIAGAO

ELEMENTOS COMUNICAGCAO VISUAL
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CRIAGAO

ELEMENTOS COMUNICAGAO VISUAL @S

O
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POSTS
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COMUNICADOS

Feriado do Dia do Trabalhador @

0l4, equipe!

Feriado Municipal
Unidade Ativa Canela

Gostarfamos de lembrar a todos que na préxima sequnda-feira, «/s
01/05/2023, sera comemorado o Dia do Trabalhador e, portanto,
sera um feriado nacional. Oi, pessoal!

Aproveitem para descansar e recarregar as energias para voltarmos com

leremos lembrar ¢ o dia 18/05, nossa unidade em
tudo na terca-feira ueremos lembrar que no dia 18/

Canela estara fechada por conta do feriado municipal.
Atenciosamente,

Mas figuem tranquilos, que estaremos de volta no dia
Equipe Ativa Medicina e Seguranga do Trabalho 8> 4 ahy o a ;
seguinte para atendé-los com todo o carinho e cuidado

que vocés merecem!
nTIvn www.atlvamedicing.com.br

e ¢ Sk &0 Trbslio

www.ativamedicina.com.br
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EVENTO

STAND
e |dentidade visual completa
e Balcado
e Testeira
e Conteudo
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EVENTO

MATERIAL APOIO COMERCIAL

Folder = sz
Dado interagao 5 |
Convite palestra

Wallpaper smartphone
Cartao de visitas digital

4 amva

‘.n.:llv—-! bSocial e seus

lexos na Gestao

A Pessoas
Diego Decavata

Comercial

ago Rodrigues

l i
(o

. Arena Congregarh Cadestre-se agora
6 50 by
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EVENTO

INSTITUCIONAL E BRINDES

Vocé estd com o
eSocial em dia?

e Copo térmico
e (aneta

e |uva para café
e Agenda

e (Camisetas

e |etra Caixa

Agilidade e

rgilidade e . seguranca
: S

em todo o pais.

& aTya

S




EVENTO

LEADS & POS-EVENTO

e Ebook p/ leads evento
e Banner sorteio
cafeteira

e Pesquisa NPS

Quer ganhar uma j @

Preencha a ficha e participe do sorteio! s [ ] I

Simplificando suas obrigagdes
trabalhistas e previdenciarias

4ATiva

imagens meramenta ilustrativas




EVENTO

PALESTRA

e Criacdo modelo visual

e Desdobramento




MIDIA OFF

MATERIAIS OFFLINE

e Qutdoor Gravatai/RS
e Front grande POA/RS Ativa,



CONSIDERAGOES

O projeto da Ativa Medicina e Seguranca do Trabalho iniciou em maio de
2023 com a necessidade de alinhar: nova identidade visual junto de
agilidade de novos materiais em curto periodo de tempo. Além disso,
surgiu o imprevisto da participacdo da marca em um evento de grande
porte em junho.

A estratégia que ainda esta em vigor no cliente, foi analisar o
posicionamento do negdcio e estudar os elementos que compde a marca
para trazer solugdes criativas e modernas para transmitir um novo
momento do negocio.

O resultado até o momento: uma marca moderna, clean, objetiva e com
um padrao de discurso e elementos visuais condizentes com o
posicionamento do negocio.

| LOREAN
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OBRIGADO!

Time Lorean

LOREAN



